
 

Deutschland ist Ihr Markt.  
Kunden sind Ihre Leidenschaft.  
Technik ist Ihre Welt. 
 
Wir von Statron entwickeln und 
produzieren hochwertige 
elektrotechnische Lösungen für 
anspruchsvolle industrielle 
Anwendungen weltweit. 

6 von 30'000 Projekten 

statron.com 

 

Ihre Mission 

Als Key Account Manager Deutschland übernehmen Sie 
Verantwortung für einen unserer wichtigsten Märkte. Sie 
öffnen Türen, erkennen Chancen und gewinnen Kunden & 
Partner. 
 
Ihre Aufgaben 

• Ausbau und Weiterentwicklung des deutschen Marktes 
• Betreuung und Gewinnung von Key Accounts und 

Industriekunden 
• Identifikation neuer Kunden, Projekte und Marktchancen 
• Technische und kommerzielle Beratung unserer Kunden 
• Erstellung und Verhandlung von Angeboten und 

Verträgen 
• Enge Zusammenarbeit mit Technik, Projekt- und 

Produktmanagement 
• Verantwortung für Pipeline, Umsatz und nachhaltiges 

Wachstum 
 
Was wir mitbringen 

• Wir suchen eine Persönlichkeit, die Technik versteht, 
Menschen gewinnt und Geschäfte entwickelt. 

• Technischer Hintergrund, idealerweise in Elektrotechnik, 
Batterietechnik oder industriellen Systemen 

• Erfahrung im technischen B2B-Vertrieb oder Key  
Account Management 

• Freude an Kundenkontakt, Akquisition und 
Verhandlungen 

• Unternehmerisches Denken und eigenständiges Handeln 

• Hands-on-Mentalität und den Willen, etwas zu bewegen 
• Reisebereitschaft innerhalb Deutschlands 
 
Was wir bieten 

Freiheit im Verkauf. Starke Technik. Kurze Entscheidungs-
wege. Perspektiven. Bei uns bekommen Sie nicht nur ein 
Verkaufsgebiet – Sie bekommen die Chance, einen Markt 
zu gestalten. Sie arbeiten mit hochwertigen technischen 
Lösungen, haben direkten Zugang zu unseren Spezialisten 
und zum Management und erhalten den Freiraum, den 
erfolgreiche Verkäufer brauchen. 
 
Bereit, etwas zu bewegen? 

Dann sollten wir uns kennenlernen. Gestalten Sie mit uns 
die Zukunft zuverlässiger Energieversorgung in Deutschland.  
 
Für Fragen steht Ihnen unsere HR-Verantwortliche,  
Frau Lilijane Fey unter +41/62 88748 14 sowie unser 
Geschäftsführer, Herr Ruben Vogelsang 
(ruben.vogelsang@statron.ch) gerne zur Verfügung.  
 
 
Bitte senden Sie Ihre Bewerbungsunterlagen an 
jobs@statron.ch 

Für den weiteren Ausbau unseres Geschäfts in Deutschland suchen wir eine 

Verkaufspersönlichkeit (mit Potential zum Team Lead) 

USV-Anlagen Deutschland (m/w/d) 
 


